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VERTRIEBSMITARBEITER*IN 
WERBEARTIKEL  
(M/W/D) IN VOLLZEIT, AB SOFORT

NACHHALTIG SEIT 1990

WIR SUCHEN DICH!

MEMO.DE/KARRIERE

JETZT  BEWERBEN

Bitte nenne den frühestmög- 

lichen Eintrittstermin sowie  

Deine Gehaltsvorstellung

Jasmin Schmitt // Recruiting

bewerbung@memo.de

+49 9369 905-141

Bitte beachte die Hinweise zur Verarbeitung Deiner Daten, die Du im Rahmen der 

Bewerbung an uns übermittelst, unter memoworld.de/datenschutz/

Kompetent, transparent, vielfältig und echt nachhaltig – das alles ist die memo AG.
Als der führende Versender für umwelt- und sozialverträgliche Produkte richten wir seit über 30 Jahren unser gesamtes Handeln konsequent an den 
Prinzipien der Nachhaltigkeit aus. Von Gewerbe- und Privatkund*innen über Werbeartikel bis hin zum Wiederverkauf: Bei über 20.000 ökologischen, 
sozialverträglichen und qualitativ hochwertigen Artikeln im memo Sortiment können wir einen breiten Kund*innenstamm abdecken. So ermöglichen 
wir einen verantwortungsvollen Konsum in allen Lebensbereichen und können einen Beitrag zu einer gesunden intakten Zukunft der Erde leisten.

30 Tage Urlaubgute
Work-Life-Balance

kostenlos Bio-Obst,  
Bio-Gemüse + Getränke

Zusatzleistungenfairer und  
gesunder Umgang

Mobiles Arbeiten 
möglich

Willst Du Dein Vertriebstalent ausleben und gleichzeitig aktiv dazu beitragen, die (Um-) Welt ein Stück weit besser zu machen?

Gesundheits- und 
Familienangebote

PROFIL

AUFGABEN

//

//

//

//

An erster Stelle steht bei Dir die Leidenschaft für das, was Du anpackst und tust

Du hast eine abgeschlossene Berufsausbildung im Bereich Groß- und Außenhandel

oder ein vergleichbares Studium

Du hast relevante Berufserfahrung im Bereich Vertrieb, idealerweise im Vertrieb von Werbeartikeln

Du arbeitest gerne im Team und verfügst über ein sicheres Auftreten 

Du bist kommunikationsstark und hast Freude an der Kommunikation per Telefon

Du bringst sichere Englischkenntnisse in Wort und Schrift mit

Du bist souverän im Umgang mit MS Excel
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// 

//

//

//

//

Du übernimmst den aktiven (Telefon-) Verkauf und die Kundenberatung für unsere nachhaltigen Werbeartikel

Du erstellst Angebote, verfolgst diese aktiv und koordinierst sämtliche Auftragsprozesse 

Du pflegst Kundenstammdaten in unserem ERP- und CRM-System 

Du repräsentierst den Vertriebsbereich auf Messen und Veranstaltungen


